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istemi Informativi (Wwww.

S sistinf.it), attiva dal 1979
e parte integrante del grup-
po IBM Italia, ha sede a Ro-
ma ed e specializzata nella
progettazione e nella realiz-
zazione di soluzioni IT per
clienti in numerosi settori di
mercato. Molto note sono le
soluzioni dedicate al merca-
to bancario, costituite dalla
suite di prodotti Banking So-
lutions: una serie di applica-
tivi gestionali che soddisfano
le esigenze di business delle
principali istituzioni finanzia-
rie (Istruttoria Crediti, Finan-
ziamenti, Finanza Struttura-
ta, reference di vendita e di
gestione delle controparti).
Adottate da molte tra le
principali banche italiane, gli
applicativi della suite Banking
Solutions riflettono I'esperien-
za ultraventennale della so-
cieta Albis, specializzata in
soluzioni per il mercato finan-
ce ed acquisita da Sistemi
Informativi nel 2005; grazie
a guesta lunga esperienza,
infatti, si adattano perfetta-
mente alla complessita e di-
versificazione del business
bancario e sono completa-
mente aderenti agli stan-
dard tecnologici piu avanza-
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ti, quali ad esempio 'archi-
tettura SOA (Service Orien-
ted Architecture) e l'utilizzo
Java / web-oriented. Sono
multipiattaforma, multilin-
gua, multidivisa e operativi
24x7, ma soprattutto sono
integrabili con il sistema in-
formativo bancario esistente.

Analizzando le soluzioni
pit da vicino, i moduli prin-
cipali sono quattro, dedica-
ti ad altrettante macroaree
di operativita: il Corporate
Finance (per soddisfare le
esigenze degli impieghi
strutturati, in un contesto
di banca d'affari e contro-
parti Large Corporate); i Fi-
nanziamenti Banca Ordina-
ria (per soddisfare le esi-
genze di impieghi in ambito
retail mid-corporate e Cor-
porate]); la piattaforma Pro-
dotti, Condizioni e Accordi
(in grado di gestire I'offer-
ta delle Banche Ordinarie,
definendo le condizioni spe-
cifiche in termini di prezzo,
trattamenti ed eleggibilita,
le convenzioni, la rete di
vendita di eventuali promo-
tori o agenzie, i legami tra
il cliente e il prodotto offer-
to o acquistato); e infine
I'applicativo riguardante la
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Pratica di Concessione Cre-
diti (che gestisce I'intero
processo, dall'istruttoria
creditizia sino alla delibera
delle linee di credito). La
soluzione dedicata al Cor-
porate Finance & una delle
principali di Sistemi Infor-
mativi; e orientata alle divi-
sioni Large Corporate di
banche ordinarie oppure
alle banche d’affari, in quan-
to consente di gestire tutti
gli aspetti relativi ai finan-
ziamenti large corporate,
quali il Project Financing, lo
Structured Financing, il
Real Estate e soprattutto le
operazioni in Pool con re-
lative sindacazioni. La so-
luzione dedicata ai Finanzia-
menti Banca Ordinaria, in-
vece, si focalizza sulle pe-
culiarita della banca retail /
mid-corporate, completan-
do l'offerta “impieghi” in
ambiti quali il credito al con-
sumo, il prestito persona-
le/finalizzato, il mutuo e i
finanziamenti alla piccola
media impresa, comprese
le forme agevolative nazio-
nali e regionali. Per quanto
riguarda i moduli PCA e
PCC, verranno esaminati in
dettaglio successivamente.
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