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Attiva dal 1979 e parte inte-
grante del gruppo IBM Italia, Si-
stemi Informativi (www.sistinf.
it), ha sede a Roma ed & spe-
cializzata nella progettazione e
nella realizzazione di soluzioni IT
per clienti in numerosi ambiti di
mercato. Molto note sono le so-
luzioni dedicate al settore ban-
cario, costituite dalla suite di pro-
dotti Banking Solutions: un in-
sieme di applicativi gestionali che
soddisfano le principali esigen-
ze di business delle istituzioni fi-
nanziarie (Istruttoria Crediti, Fi-
nanziamenti, Finanza Struttu-
rata, reference di vendita e di
gestione delle controparti).
Adottate da molte tra le pri-
marie banche italiane, gli ap-
plicativi della suite Banking
Solutions riflettono I'esperien-
za ultraventennale della socie-
ta Albis, specializzata in solu-
zioni per il mercato finance e
acquisita da Sistemi Informa-
tivi nel 2005. Grazie a questa
solida esperienza “sul campo”,
le Banking Solutions proposte
da Sistemi Informativi affron-

www.sistinf.it

‘k‘ Le soluzioni verticali in ambito

bancario di Sistemi Informativi

Le soluzioni di Sitemi Informativi dedicate al settore bancario sono
costituite dalla suite di prodotti Banking Solutions: un insieme di ap-
plicativi gestionali che soddisfano le principali esigenze di business
delle istituzioni finanziarie (Istruttoria Crediti, Finanziamenti, Finan-
za Strutturata, reference di vendita e di gestione delle controparti)

tano perfettamente la com-
plessita e la diversificazione
del business bancario e sono
completamente aderenti agli
standard tecnologici pit avan-
zati, come per esempio l'ar-
chitettura SOA (Service Orien-
ted Architecture) e l'utilizzo
delle piattaforme Java e \Web-
oriented. Infine, oltre a esse-
re multi-piattaforma, multi-lin-
gua, e multi-divisa, in modo da
poter supportare al meglio
anche le operazioni all'estero,
sono operative 24x7, e soprat-
tutto sono integrabili perfetta-
mente con il sistema informa-
tivo bancario gia esistente.
Analizzando le soluzioni piu da
vicino, i moduli principali sono
guattro, dedicati ad altrettan-
te macroaree di operativita: il
Corporate Finance (per soddi-
sfare le esigenze degli impieghi
strutturati, in un contesto di
banca d’affari e controparti
Large Corporate); i Finanzia-
menti Banca Ordinaria (per sod-
disfare le esigenze di impieghi
in ambito retail mid-corporate
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e Corporate; la piattaforma
Prodotti, Condizioni e Accordi,
e infine I'applicativo riguardan-
te la Pratica di Concessione
Crediti. Le prime due soluzioni
sono state esaminate nel pre-
cedente articolo (vedi Data
Manager Marzo 2007), ed e
ora la volta delle rimanenti due,
che si rivolgono anch’esse ad
aspetti importantissimi per 'ope-
rativita degli istituti di credito.
La soluzione dedicata a “Pro-
dotti,
indicata in breve come PCA,

Condizioni e Accordi”,

e infatti in grado di gestire I'of-
ferta commerciale delle Ban-
che Ordinarie, definendo il
catalogo prodotti da offrire alla
clientela, le condizioni specifi-
che in termini di prezzo, trat-
tamenti ed eleggibilita, le con-
venzioni, la rete di vendita di
eventuali promatori o agenzie,
e infine i legami tra il cliente e
il prodotto offerto/acquistato.
In sostanza, questa soluzione,
che viene utilizzata in forma
completa da alcune delle prin-
cipali banche italiane, e una

vera e propria piattaforma di
marketing per il retail busi-
ness, che permette una visio-
ne completa dell’ offerta al
pubblico e delle relative condi-
zioni, con numeraosi vantaggi,
come per esempio quello di
avere in ogni filiale un listino
prodotti sempre aggiornato e
allineato alle politiche di ven-
dita dell’ istituzione finanziaria.
La piattaforma “Pratica di
Concessione Crediti”, in bre-
ve PCC, gestisce invece l'inte-
ro processo di studio per affi-
damento cliente, dall’istrutto-
ria creditizia sino alla delibera
delle linee di credito da utiliz-
zare, tenendo presente delle
diverse esigenze di workflow
insite nelle varie forme tecni-
che di affidamento, dal credi-
to rateale, al Mutuo ipoteca-
rio al Project financing. La so-
luzione copre tutta I esigenza
operativa di affidamenti della
istituzione finanziaria, dalle
pratiche retail a quelle mid-
corporate / Corporate sino alle
istruttorie Large Corporate.

7 SISTEMI INFORMATIVI

An IBM Company




